
一、功能介绍

砍价插件：用户选择心仪商品发起砍价活动，分享给多个好友后，通过好友的助力，使商品不断降低，当

足够好友助力砍价后，砍到商品任意价格或者底价，用户可以按照此价格下单，同时助力的好友也可以邀

请好友参与到砍价活动中，实现粉丝裂变增长目的。

二、场景举例

小明创建了一个商城，通过砍价活动，让粉丝拉粉丝，曝光商城，增加浏览量，刺激粉丝消费。

三、功能路径

商城管理后台—营销—营销活动—砍价

四、功能说明

1、如何创建砍价活动（活动设置）

活动名称：进行活动名称的创建

活动日期：可参与活动的日期

活动渠道：目前仅支持小程序渠道（因微信对于外部链接内容管理规范要求，砍价暂时只支持小程序渠

2、添加砍价商品



是否参与分销：参与分销可设置默认佣金规则或者单独设置佣金规则

购买方式：1、任意金额可购买 2、看到指定价格购买（只有开启单购的时候才可以直接原价购买）

添加商品：首刀金额自定义（首刀金额可保留小数点后两位）

砍价库存：输入库存不能大于该商品的总库存

底价：设置商品底价，达到该价格用户可以按照底价进行下单，底价需低于商品原价

3、砍价其他配置



固定金额：需设置帮砍人数，每人砍价金额相同，达到该人数才可砍到底价

随机金额：需设置帮砍人数，每人砍价金额随机，达到该人数才可砍到底价

每人发起次数：同一个活动允许用户发起砍价的次数（必须完成当前砍价活动才可进行下一次任务）

自己砍价：默认禁止，用户发起砍价后不能自己砍价，开启后，用户发起后可以自己进行砍价

4、活动数据

可以点击活动管理去相应的活动后面点击数据进行查看



5、砍价通知

应用—消息通知—买家营销关怀通知开启关于砍价的通知信息


